Obchodni spanélstina pro pokrocilé B2

Umét navazovat kontakty a byt vykonny a pfesvédcivy v i a je jednaz manazery a vedouci
pracovniky s jejich i schi i emi, i a vyl i informaci na rznych trovnich jsou tyto schopnosti profesionalni nutnosti. Na
schiizkach byva vyZadovéna formalita. PFesto existuji urcité rozdily mezi osobnim a {7 il i rychlé a jasné
informace obchod partnerovi je dkolem ve viech oblastech podnikéni. V zavéru kurzu si studenti provéfi své znalosti Spanéltiny ve vzorové
zkousce a pfipravi se tak na slozeni zkousky a ziskani certifikatu ze jazyka i obchodni a pr komorou.
Podrobny sylabus
KAPITOLA LEKCE SLOVNI ZASOBA FRAZE
1. Produkty 1 Produkt produkty (envase, garantia...) tiempo de entrega...
produkce (distribucion, mercado...)
2 Produkce primyslova odvétvi (industria minera...) industria del esparcimiento...
wvyroba (materia primera...)
3 Kilientsky servis klientsky servis (servisio adicional...) entrega a domicilio...
kvalita produktu (compacto, confiable...)
4 Opakovéani
2. Obchodni strategie 1 Obecné obchodni strategie marketing (promocional, factor calidad-precio...) plan de mercadotecnia...

3. Podnik

'S

. Pracovni svét

2 Marketingovy plan a prazkum trhu
3 Marketingovy mix

4 Opakovéani

1 Rizenf podniku

2 Organizace a strategie

3 Rizenf lidskych zdrojt

4 Opakovéni

1 Zamé&stnani

2 Hledani zaméstnanf

3 Jak se dostat na pohovor

4 Opakovani

trh (demanda, poder adquisitivo...)

marketing (promocion, equivaler...)

obchodni strategie (exitoso, ajustar...)

marketing (campafia publicitaria, intermediario...)
nabidka (rebaja, bonificacion...)

fizenf podniku (franquisia, socio inversor...)
druhy podnik( (sociedad anénima...)
strategie (descuento...)

organizace (entrenar, segmentacion...)
Zzaméstnanci (entrenamiento, cargo...)
motivace (premio anual, estimulo...)

prace (capital humano, proceso productivo...)
zaméstnanecké jistoty (salario, remuneracion...)
osobni predpoklady (recomendacién, entrevista...)
pracovni nabidka (anuncio, salario...)

pracovni pohovor (disponibilidad, horario corrido...)
pracovni pfedpoklady (especialidad, venderse...)

é&rea de oportunidad

portafolio de oferta...

llamar la atencion...

agencia de colocaciones...

capacidad de compra...
tener la seguridad...

aplicar al trabajo...

GRAMATIKA
predlozky (a, con, de, desde, en)

progresivni formy

pouziti minulého ¢asu jednoduchého

predlozky (entre, hacia, hasta, para, por)
pouziti budoucich ¢asti

idiomy (Cortar el bacalao...)

predlozky (bajo, segun, sin, sobre, tras)
pouziti a nepravidelné formy kondicionalu

idiomy (Tomarle el pelo a alguien...)

spojky (a condicion que / con tal de que...)

pouziti a tvofeni pritomného subjunktivu

pouziti a tvofeni minulého ¢asu priibéhového

JaZyky

POPIS KAPITOLY

Prostrednictvim cetby s porozuménim si studenti
osvoji slovni zésobu tykajici se produktd,
produkce a klientského servisu. Gramatika v této
lekci je vénovana opakovani pouziti vybranych
predlozek, progresivnich forem a minulého ¢asu
Jjednoduchého.

Studenti se v této kapitole mimo jiné nauci slovni
zasobu spojenou s marketingem a obchodnim
trhem. Procvici si pouzivani zakadnich ¢islovech
budoucich ¢asti a nauci se nékteré $panélské
idiomy.

Studenti se v této kapitole naucf slovni zasobu
zaméfenou na fizeni a organizaci podniku.
Kapitola je déle vénovana pouziti dalsich
dlezitych predlozek, tvorbé a uzitl kondicionélu
v praxi a vybranym $panélskym idiomém.

V této kapitole se studenti nauci slovni zasobu
potiebnou pfi hledani zaméstnani a na
pracovnim pohovoru. Gramatika této kapitoly je
vénovéna spojkam odpovidajicim jazykové trovni
B2, pfitomnému subjunktivu a minulému ¢asu
pribéhovému.




